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Es ist diese Leidenschaft,

die uns zu großen Würfen motiviert.

Mit Know-how und Begeisterung zu großen medizinischen Würfen beitragen: Das ist seit mehr als 175 Jahren ein Ziel von B. 
Braun. Dazu gehört auch die Entwicklung innovativer Stützverbände, dank deren Nutzung Michael Allendorf nach einem 
Mittelhandknochenbruch seine Karriere als Handball-Profi zügig fortsetzen konnte. Um Menschen nachhaltig zu helfen, teilen 
weltweit über 60.000 engagierte Persönlichkeiten ihr Wissen und vernetzen ihre Kompetenz. Entfalten auch Sie Ihre Talente bei 
uns als

Vertriebsspezialist (m/w/d) – Wissenschaftlicher Außendienst

Kennziffer DE-1242020-50743

Die B. Braun Vet Care GmbH, eine Tochterfirma der B. Braun Melsungen AG, repräsentiert die verschiedenen Produktbereiche 
des B. Braun Konzerns im internationalen Veterinärmarkt. Zum weiteren Ausbau unserer erfolgreichen Vertriebsorganisation in 
Deutschland suchen wir für die Region Süddeutschland einen engagierten Vertriebsspezialisten (m/w/d) – Wissenschaftlicher 
Außendienst.

Ihre Aufgaben
Wissenschaftliche Beratung von Kunden und Key Opinion Leader zu den Einsatzmöglichkeiten der Produkte des B. Braun 
Konzerns im Veterinärbereich
Verantwortung für Umsatz und Ertrag im Außendienstgebiet Süd
Kontaktpflege zu Meinungsbildnern und Universitäten
Kontinuierliche operative Betreuung und Weiterentwicklung der Geschäftsbeziehungen zu Tierarztpraxen bzw. Tierkliniken in 
Zusammenarbeit mit dem Fachhandel
Entwicklung und Implementierung von transparenten und kundenspezifischen Vertriebskonzepten
Betreuung von Referenzkunden und Unterstützung bei Messen und Kongressen
Enge Zusammenarbeit mit den direkten Vertriebskollegen, dem globalen Marketing sowie den Fachhandelskollegen
Unterstützung unserer globalen Vet Care Organisation bei veterinärspezifischen Fragestellungen

Ihre Qualifikation
Studium der Veterinärmedizin
Mehrjährige Berufspraxis als Tierarzt/-ärztin
Idealerweise Erfahrung im Vertrieb von Medizinprodukten
Umsatz- und ergebnisorientierte Arbeitsweise
Gute Auffassungsgabe und analytische Fähigkeiten
Erfolgsorientierte, logische und kritische Herangehensweise an Aufgabenstellungen
Hohes Maß an Flexibilität, Engagement sowie Reisebereitschaft

Unser Angebot
Nehmen Sie teil an einer Unternehmenskultur, die den konstruktiven Austausch mit Kollegen, Kunden und Partnern aktiv fördert. 
Arbeiten Sie mit uns daran, das Leben von Menschen nachhaltig zu verbessern. Wir bieten Ihnen vielseitige Aufgaben und 
hervorragende Entwicklungsmöglichkeiten sowie eine attraktive Vergütung mit umfangreichen Sozialleistungen in einem 
dynamischen Familienunternehmen.

Bewerbungsende
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Ihr nächster Schritt

Jetzt bewerben!




